vijf vragen

handje als

Een slap
signatuur |

Handtekeningen zijn vaak
karakterloze krabbels. Stu-
denten Stephan Vierkant (21)
en Paul van Moorsel (19) leve- |
ren handtekeningen op maat.

Wat is er mis met onze handte-

keningen?
~Er zijn een heleboel mensen onte- |
vreden met hun handtekening. Ze |
zeggen: Ik schaam me voor die van |
mij. Vroeger leerde men heel mooi
schoonschrijven, toen hadden men-
sen de prachtigste handtekeningen.
Nu tikt iedereen mailtjes. Met hand-
tekeningen doen ze maar wat.
Vaak zie je dat mensen er op hun
twaalfde, als ze een bankrekening
openen, of een identiteitsbewijs
krijgen, een verzinnen. Een slappe
handtekening is te vergelijken met
een slap handje.”

2 Jullie verkopen handtekenin-
gen. Hoe gaat dat in zijn
werk?
~-Mensen kunnen op onze site
www.handtekening.nl aangeven
wat ze zoeken. Een sierlijke of een
strakke. We willen weten welke let-
ters erin moeten, of die leesbaar
moeten zijn of niet en waar de
handtekening voor bedoeld is. Ook
vragen we leeftijd, geslacht, beroep
of studie. Dan gaan onze ontwer-
pers aan de slag. De klant krijgt de
handtekening per mail.”

3 En dan? Uit het hoofd leren?

»Ja, we zijn bezig met oefenpakket-
jes. Met heel dunne papiertjes, zo-
dat klanten de handtekening kun-
nen overtrekken en deze snel onder
de knie krijgen. Als klanten niet
precies weten wat ze willen, kun-
nen ze tegen een meerprijs meerde-
re ontwerpen ontvangen. Op onze
site geven we ook tips hoe iemand,
die zich geneert voor een kinder-
achtige handtekening uit de jeugd,
die kan aanpassen, ook bij allerlei
instanties die de tekening hebben
vastgelegd.”

4 Hoe lopen de zaken? : '

~Precieze aantallen verkochte hand-

tekeningen noemen we niet, maar

we mogen niet klagen. We hebben 1
|

ook een prijs gewonnen: een pitch-
wedstrijd van een investerings-
maatschappij in Groningen. We
kregen 250 euro cash en mogen
meedoen aan een coachingsproject
om onszelf nog beter in de markt te
zetten.

Onze klanten zijn heel divers. Bij-
voorbeeld een directeur van een op-
leidingsinstituut die doorlopend
zijn handtekening op certificaten
van cursisten moet zetten. Hij zei:
"Ik vind het een lelijk ding. Ik wil
een mooie’. Een andere klant wou
juist een korte. Hij ondertekent veel
bouwtekeningen, en wou er een die
snel te zetten is.”

Er zijn miljoenen Nederlanders
en jullie hebben vier ontwer-
pers in dienst. Is het wel moge-
lijk alle klanten van een echt
persoonlijke handtekening te
voorzien?
»Nee. Als ze rijendik ineens voor
onze deur staan, hebben we een
probleem. Dan moeten we het aan-
tal ontwerpers misschien uitbrei-
den. Of, inderdaad, cursussen gaan
geven waarbij mensen toch weer
hun eigen handtekening beden- ‘
ken.” ‘
Ellis Ellenbroek



